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DKSH mit 7.4% Umsatzwachstum und 4.5% hoherem Gewinn
nach Steuern im ersten Halbjahr 2018

Nettoumsatz steigt um 7.4% auf CHF 5.7 Milliarden

Betriebsgewinn (EBIT) mit 0.5% auf und Gewinn nach Steuern mit 4.5% Uber Vorjahr
Leistungssteigerung der Geschéaftseinheiten Healthcare, Spezialrohstoffe und Technologie
Verstarkter strategischer Fokus: Verkauf des Healthcare-Geschafts in China und Akquisition
in Neuseeland

e DKSH erwartet fir 2018 weiteres Umsatzwachstum und ein operatives Ergebnis im Rahmen
des Vorjahres

Medienmitteilung

Kennzahlen Gruppe (in Millionen CHF) H1 2018 H1 2017 Ain%CHF  Ain %kW2
Nettoumsatz 5,671.1 5,278.7 7.4 4.3
Betriebsgewinn (EBIT) 139.5 138.8 05 (3.0)
Gewinn nach Steuern 97.5 93.3 45 0.4
Free Cashflow 69.6 56.7 22.8 -
Anzahl Mitarbeiter 32,050 30,890 3.8 -

1 Konstante Wechselkurse: 2018-Ergebnis mit 2017-Wechselkursen umgerechnet

Zurich, Schweiz, 12. Juli 2018 — DKSH, der fihrende Dienstleister fur Marktexpansion mit Schwerpunkt
Asien, hat im ersten Halbjahr 2018 den Umsatz um 7.4% auf CHF 5.7 Milliarden gesteigert. Das operative
Ergebnis lag mit CHF 139.5 Millionen auf und der Gewinn nach Steuern mit 4.5% tber Vorjahr.

Im ersten Halbjahr 2018 ist die Geschéftseinheit Konsumguter zu Umsatzwachstum zuriickgekehrt. Dies
erforderte gezielte Investitionen und Initiativen, die das Ergebnis belastet haben. Das Key-Account-
Management wurde markant ausgebaut, das Distributionsnetzwerk erweitert (Route-to-Market) und der
Aufbau in Indonesien sowie im Bereich E-Commerce forciert. Im Zuge des verstérkten strategischen
Fokus hat DKSH zudem kirzlich eine Vereinbarung Uber den Transfer des Healthcare-Geschéftes in
China an Warburg Pincus bekannt gegeben.

DKSH-CEO Stefan P. Butz kommentiert: “Die drei Geschéftseinheiten Healthcare, Spezialrohstoffe und
Technologie lieferten eine gute Leistung und verbesserten die Profitabilitat. Im Bereich Konsumgliter ist
es uns gelungen, den Nettoumsatz erstmals seit einigen Jahren wieder zu steigern. Die gezielt
eingeleiteten Initiativen in diesem Bereich fihrten jedoch zu erhéhten Kosten. Insgesamt lag der
Betriebsgewinn der Gruppe auf Vorjahresniveau. Wir haben die Akquisitionspipeline der Gruppe erweitert
und mit dem Kauf von Davies Foods die Prasenz in Neuseeland gefestigt. Mit der Transaktion in China
haben wir unseren strategischen Fokus weiter verstarkt.”

DKSH Gruppe

Der konsolidierte Nettoumsatz der DKSH Gruppe stieg im ersten Halbjahr 2018 um 7.4% auf CHF 5.7
Milliarden. Das organische Wachstum betrug 3.7%, und 0.6% resultierten aus M&A-Aktivitaten.
Wechselkursschwankungen wirkten sich mit 3.1% positiv aus.

Der EBIT betrug CHF 139.5 Millionen und der Gewinn nach Steuern CHF 97.5 Millionen. Im ersten
Halbjahr 2018 war das Finanzergebnis aufgrund von Wechselkurseffekten besser als im Vorjahr. Der
Gewinn in der Vorjahresperiode wurde durch den Verkauf eines Distributionszentrums in Hohe von CHF
6.8 Millionen positiv beeinflusst. Der Free Cashflow summierte sich auf CHF 69.6 Millionen und lag uber
Vorjahr.
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Geschéaftseinheit Konsumguter

Mit dem verstarkten Fokus auf die schnell wachsenden, asiatischen Marken ist es DKSH gelungen, den
Nettoumsatz erstmals seit einigen Jahren wieder zu steigern. Der Zuwachs betrug 9.4% (6.5% zu k.W.)
auf CHF 1.9 Milliarden. Auch in Thailand konnte DKSH ein leichtes Umsatzwachstum verzeichnen. Der
EBIT lag mit CHF 34.1 Millionen um 25.1% unter Vorjahr.

Der Ruckgang im ersten Halbjahr 2018 im Bereich FMCG ist hauptsachlich auf héhere Ausbaukosten
beim Key-Account-Management und auf die Erweiterung des Distributionsnetzwerks (Route-to-Market)
zurlickzufiihren. Zudem hat DKSH gezielt in den Aufbau in Indonesien sowie in die Erweiterung des E-
Commerce Geschafts investiert. Im Luxusgiitergeschaft wurde die Restrukturierung fortgesetzt.

Im Juni Ubernahm DKSH das Getrankegeschéft von Davies Foods in Neuseeland und positioniert sich
somit fur weiteres Wachstum im pazifischen Raum.

Kennzahlen Konsumgdter H1 2018 H1 2017 Ain % CHF Ain % kW1
(in Millionen CHF)

Nettoumsatz 1,920.7 1,755.1 9.4 6.5
Betriebsgewinn (EBIT) 34.1 45.5 (25.1) (27.9)

Geschaftseinheit Healthcare

Die Geschéftseinheit Healthcare erzielte einen Anstieg des Nettoumsatzes von 6.7% (3.2% zu k.W.) auf
CHF 3.1 Milliarden und konnte vor allem in Sudostasien zulegen. In Nordostasien verzeichnete die
Einheit eine stabile Nachfrage. Der Betriebsgewinn stieg um 4.9% auf CHF 79.7 Millionen.

Kennzahlen Healthcare H1 2018 H1 2017 Ain % CHF Ain % k.W.L
(in Millionen CHF)

Nettoumsatz 3,082.9 2,888.4 6.7 3.2
Betriebsgewinn (EBIT) 79.7 76.0 4.9 1.4

Geschaftseinheit Spezialrohstoffe

Der Nettoumsatz der Geschaftseinheit Spezialrohstoffe Ubertraf mit CHF 475.7 Millionen das Vorjahr um
5.8% (3.4% zu k.W.). Besonders in Thailand, den Philippinen und Indien verzeichnete DKSH starke
Zuwachse. Der EBIT lag mit CHF 39.7 Millionen um 6.1% tber dem Vorjahresniveau.

Kennzahlen Spezialrohstoffe H1 2018 H1 2017 Ain % CHF Ain % kW1
(in Millionen CHF)

Nettoumsatz 475.7 449.6 5.8 3.4
Betriebsgewinn (EBIT) 39.7 374 6.1 4.0

Geschaftseinheit Technologie

Bei einem leicht erhdhten Umsatz von CHF 192.1 Millionen wuchs der EBIT der Geschéftseinheit
Technologie dank weiterer Portfoliobereinigungen und Fokussierung mit 52.6% auf CHF 8.7 Millionen.
Insbesondere in Japan, Thailand und Indonesien verzeichnete die Einheit eine hohe Nachfrage nach
Kapitalinvestitionsgttern.

Kennzahlen Technologie H1 2018 H1 2017 Ain % CHF Ain % k.W.1

(in Millionen CHF)

Nettoumsatz 192.1 185.9 3.3 2.7

Betriebsgewinn (EBIT) 8.7 5.7 52.6 50.9
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Im Juli hat DKSH im Rahmen der verstarkten strategischen Fokussierung eine Vereinbarung tber den
Transfer des Healthcare-Geschéaftes in China an Warburg Pincus bekannt gegeben. In China verfolgt das
Unternehmen seit vielen Jahren eine Nischenstrategie im Bereich Healthcare. DKSH bleibt mit den
Geschéftseinheiten Konsumgiter, Spezialrohstoffe und Technologie in China présent.

Der Transaktionsabschluss wird im zweiten Halbjahr 2018 erwartet und unterliegt gewissen
Vollzugsbedingungen sowie erforderlichen behérdlichen Genehmigungen. Unter Annahme konstant
bleibender Wechselkurse betrug der zugrundeliegende Nettoumsatz in 2017 Uber CHF 300 Millionen und
der erwartete Verkaufspreis ist ca. CHF 100 Millionen.

Ausblick

Fir das Geschaftsjahr 2018 erwartet DKSH weiteres Umsatzwachstum. Aufgrund der gezielten
Investitionen und Initiativen in der Geschéftseinheit Konsumgiiter sowie des angekiindigten Transfers
des Healthcare-Geschéftes in China geht DKSH fir das Geschéftsjahr 2018 von einem operativen
Ergebnis im Rahmen des Vorjahres aus.

Weiterfuhrende Informationen

Die Medienorientierung findet heute um 09.30 Uhr MEZ am DKSH-Hauptsitz in Zirich statt. Der Live-
Webcast der Analysten- und Investorenkonferenz folgt um 11.00 Uhr MEZ (auf Englisch). Die
Aufzeichnung des Webcast steht danach auf der DKSH-Webseite zur Verfigung. Dort steht auch der
Halbjahresbericht 2018 bereit.

Profil DKSH

DKSH ist das filhrende Unternehmen im Bereich Marktexpansionsdienstleistungen mit Schwerpunkt
Asien. Wie der Begriff ,Marktexpansionsdienstleistungen” sagt, ist DKSH ein Dienstleister, der anderen
Unternehmen und Marken dabei hilft, in neue oder bereits existierende Markte zu expandieren. DKSH,
seit 2012 an der SIX Swiss Exchange kotiert, ist weltweit tatig und hat den Hauptsitz in Zirich. Mit 825
Niederlassungen in 37 Landern — 800 davon in Asien — und 31,970 Mitarbeitern hat DKSH im
Geschaftsjahr 2017 einen Nettoumsatz von CHF 11.0 Milliarden erwirtschaftet. DKSH wurde 1865
gegrundet. Als Schweizer Unternehmen ist DKSH aufgrund der langen Firmentradition tief im asiatischen
Raum verwurzelt.

Fir weitere Informationen kontaktieren Sie bitte:

DKSH Holding AG

Till Leisner

Head, Group Investor & Media Relations
Telefon +41 44 386 7315
till.leisner@dksh.com

Dominique Nadelhofer

Senior Manager, Group Media Relations
Telefon +41 44 386 7228
dominigue.nadelhofer@dksh.com
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