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Abschwéchung asiatischer Wahrungen tberschattet solides
Wachstum in den lokalen Markten

Medienmitteilung

e Nettoumsatz wéchst um 6.7% zu konstanten Wechselkursen
e Wechselkursverwerfungen beeinflussen Resultate negativ mit 9.6%
e Betriebsgewinn in anspruchsvollem Marktumfeld zu konstanten Wechselkursen leicht Gber

Vorjahresniveau

e Auswirkungen politischer Unruhen in Thailand tiefgreifender als Anfang Jahr erwartet

e DKSH bestatigt Ausblick
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H1 2014 Ain % H1 2014 Ain % H1 2013
Nettoumsatz 5,071.8 6.7 4,618.4 (2.9) 4,754.5
Betriebsgewinn (EBIT) 144.8 1.4 131.4 (8.0) 142.8
Gewinn nach Steuern 99.8 (4.9) 91.7 (12.6) 104.9
Free Cashflow 166.7 (2.4) 136.7 (20.0) 170.8
Gewinn/Aktie (in CHF) - - 1.41 (11.9) 1.60
Anzahl Mitarbeiter? - - 27,159 1.7 26,693

1 Aufgrund substantieller Wechselkursabwertungen und um die operative Leistung vergleichbarer zu machen, kommuniziert DKSH
seit den Gesamtjahresresultaten 2013 die Finanzzahlen auch zu konstanten Wechselkursen. Konstante Wechselkurse: 2014-
Ergebnis mit 2013-Wechselkursen umgerechnet

2 Per 31.12.2013

Zirich, Schweiz, 11. August 2014 — DKSH (SIX: DKSH), der fiihrende Dienstleister fiir Marktexpansion
mit Schwerpunkt Asien, ist im ersten Halbjahr 2014 zu konstanten Wechselkursen in einem
anspruchsvollen Marktumfeld erneut gewachsen. Dabei haben alle Geschéftseinheiten und bedeutenden
Lander positiv zum Nettoumsatzwachstum beigetragen.

Der Nettoumsatz stieg um 6.7% zu konstanten Wechselkursen auf CHF 5,071.8 Millionen. Dabei betrug
das organische Wachstum 6.0% und lediglich 0.7%- Punkte des Nettoumsatzwachstums stammen aus
M&A-Aktivitaten. Wechselkursverwerfungen der asiatischen Wahrungen reduzierten den Nettoumsatz
um insgesamt 9.6%. Folglich erreichte der Nettoumsatz der Gruppe in Schweizer Franken CHF 4,618.4
Millionen.

Der operative Gewinn vor Zinsen und Steuern (EBIT) stieg trotz der anspruchsvollen politischen Situation
im Hauptmarkt Thailand zu konstanten Wechselkursen um 1.4% und erreichte CHF 144.8 Millionen. Der
EBIT in Schweizer Franken betrug CHF 131.4 Millionen. Die politischen Unruhen in Thailand verliefen
tiefgreifender und langer als Anfang Jahr erwartet, was zu negativem Wirtschaftswachstum fuhrte. Diese
Entwicklung resultierte in den vergangenen Monaten in einer temporar geringeren Nachfrage nach
Konsumgiitern, margenstarken Luxusgitern und Lifestyleprodukten sowie tieferen Investitionen im
Industriesektor. Die Machtibernahme durch das Militar Ende Mai half jedoch, die Situation zu
stabilisieren.

Der Gewinn nach Steuern wurde durch Gewinnabsicherungsaufwendungen beeintrachtigt. Der Gewinn
nach Steuern betrug folglich CHF 99.8 Millionen zu konstanten Wechselkursen und CHF 91.7 Millionen
in Schweizer Franken.

Trotz Nettoumsatzwachstum in den ersten sechs Monaten in 2014 erreichte der Free Cashflow, dank

guter Bewirtschaftung des Nettoumlaufvermdgens, zu konstanten Wechselkursen CHF 166.7 Millionen
und lag damit nahezu auf dem hohen Vorjahresniveau.
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Dr. J6rg Wolle, CEO und Delegierter des Verwaltungsrats von DKSH: ,In Anbetracht des anspruchsvollen
Marktumfelds hat DKSH wiederum solides Wachstum in ihren verschiedenen Markten erzielt. Erreicht
wurde dies auf Basis unseres robusten Geschéaftsmodells und der konsequenten Umsetzung unserer
Geschéftsstrategie.”

Die Geschéftsstrategie von DKSH basiert auf organischem Wachstum durch den Ausbau des Geschéfts
mit bestehenden Geschéftspartnern, die Multiplikation von Erfolgsgeschichten tber Lander hinweg und
die Entwicklung von Neugeschéft, ergénzt durch gezielte Arrondierungsakquisitionen.

DKSH investiert kontinuierlich in Aufbau und Weiterbildung der Mitarbeiter, ihrem wichtigsten Kapital. Per
30. Juni 2014 beschéftigte DKSH weltweit 27,159 Spezialisten und damit 466 bzw. 1.7% mehr als Ende
2013.

Bestatigung des Ausblicks

Dr. Jorg Wolle kommentiert den Ausblick von DKSH: ,Aus heutiger Sicht erwarten wir, dass wir in 2014
ein Resultat Uber dem Rekordjahr 2013 erreichen werden. Dies unter Annahme konstanter
Wechselkurse. Die zugespitzte politische Situation in unserem Hauptmarkt Thailand hat temporar zu
einer geringeren Nachfrage nach Konsumgutern und einer tieferen Investitionstatigkeit im Industriesektor
gefuhrt. Auch wenn die gegenwartige Situation noch keine exakte Schatzung fur das Gesamtjahr zulésst,
sind wir zur Zeit verhalten optimistisch. Dies basierend auf der leichten Erholung des Indizes fur
Konsumentenstimmung, sowie kurzlich erhéhter Wachstumsprognosen fur die thailandische Wirtschatft.
Die letzten Wochen kdnnen somit als mdgliche Trendwende nach dreizehn Monaten des kontinuierlichen
Rickgangs der Konsumentenstimmung in Thailand gesehen werden.

Die Wachstumsperspektiven in unseren Markten und Geschéftsbereichen sowie die Attraktivitéat unseres
Geschéaftsmodells sind weiterhin sehr gut. Durch die erhdhte Unsicherheit und Komplexitét in einigen
asiatischen Markten verstarken sich die Bestrebungen der Hersteller, Vertrieb und Distribution ihrer
Produkte in Asien an einen vertrauenswirdigen Partner wie DKSH auszulagern. Damit steigt die
Nachfrage nach unseren Dienstleistungen weiter an. Mit unserem stark diversifizierten und skalierbaren
Geschaftsmodell ist DKSH optimal positioniert, um von der wachsenden Mittelschicht in Asien, dem
zunehmenden innerasiatischen Handel und vom vermehrten Outsourcing an spezialisierte Dienstleister
wie DKSH zu profitieren."

Auf dieser soliden Grundlage aufbauend, ist DKSH aufgrund der derzeitigen Markteinschatzung und auf
Basis konstanter Wechselkurse weiterhin zuversichtlich, auf einer Dreijahres-Sicht bis 2016 einen
Nettoumsatz von rund CHF 12 Milliarden, bei einem durchschnittlichen jahrlichen Wachstum von rund
8% zu erzielen. Fur den EBIT wird im gleichen Zeitraum ein durchschnittliches Wachstum von 10% auf
CHF 380 Millionen erwartet, was zu einem Gewinn nach Steuern von rund CHF 270 Millionen fiihren
sollte.

Halbjahreshericht
Der Halbjahresbericht 2014 steht zum Download bereit: Halbjahresbericht 2014

Uber DKSH

DKSH ist das fuhrende Unternehmen im Bereich Market Expansion Services mit Schwerpunkt Asien.
Wie der Begriff ,Market Expansion Services" bereits sagt, ist DKSH ein Dienstleister, der anderen
Unternehmen und Marken dabei hilft, in neuen oder bereits existierenden Méarkten zu expandieren.

DKSH, seit Marz 2012 an der SIX Swiss Exchange kotiert, ist weltweit tatig und hat den Hauptsitz in
Zurich. Mit 735 Niederlassungen in 35 Landern — 710 davon in Asien — und 27,200 Mitarbeitern hat DKSH
im Geschéftsjahr 2013 einen Nettoumsatz von CHF 9.6 Milliarden erwirtschaftet.

Das Unternehmen offeriert massgeschneiderte, integrierte Lésungen im Bereich Sourcing, Marketing,

Vertrieb, Distribution und Kunden- und Reparaturdienst. DKSH bietet seinen Geschéftspartnern fachliche
Expertise und eine gut eingespielte Infrastruktur vor Ort, die auf ein umfassendes Distributionsnetzwerk

Think Asia. Think DKSH. 2


http://www.dksh.com/cs/dksh_com/o/investors/company/financial-results-and-presentations

&= pksH

in der Region zuriickgreifen kann. Die Geschéftsaktivitaten sind in vier spezialisierte Geschéftseinheiten
gegliedert, die die industriespezifischen Kompetenzfelder von DKSH widerspiegeln: Konsumguter,
Pharma, Spezialrohstoffe und Technologie.

DKSH ist ein Schweizer Unternehmen und aufgrund einer rund 150-jdhrigen Firmentradition tief im
asiatischen Raum verwurzelt.

Fir weitere Informationen kontaktieren Sie bitte:

DKSH Holding Ltd.

Till Leisner Dominique Nadelhofer

Head, Group Investor & Media Relations Manager, Group Media Relations
Telefon +41 44 386 7315 Telefon +41 44 386 7228
till.leisner@dksh.com dominique.nadelhofer@dksh.com
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